








Интервью 
Концепция единой платформы

twogether:

Компания Voith впервые предста-

вила Концепцию единой платфор-

мы семь лет назад. Какой опыт Вы 

приобрели за это время, и каковы 

отзывы заказчиков?

Курт Брандауэр: 

Внедрение Концепции единой 

платформы стало ключевой вехой 

на пути к созданию ультрасовре-

менных эффективных буммашин.  

Основная идея проста: единая 

платформа для всех печатных бу-

маг с применением стандартизиро-

ванных модулей (напорный ящик, 

пресс, сушильная часть и т.д.). 

Стандартизация модулей означает, 

что мы можем перенести опыт экс-

плуатации работающих производс-

твенных линий на другие линии и 

тем самым вести целенаправлен-

ные научные исследования.  

Мы получаем отличные отзывы от 

заказчиков. В конце концов, приме-

нение апробированных модулей оз-

начает гарантию инвестиционного 

успеха проекта. Быстрый ввод в 

эксплуатацию и максимальные 

производственные результаты при 

неизменно высоком качестве про-

дукции – это именно то, что ценят 

наши заказчики в Концепции еди-

ной платформы.

twogether: 

Теперь Вы пошли на шаг дальше и 

предлагаете в рамках Концепции 

единой платформы стандартизиро-

ванные типоразмеры машин для 

каждого вида бумаги. Какие пре-

имущества дает такая стандарти-

зация заказчикам?

Курт Брандауэр: 

Мы знаем, что наши заказчики вы-

нуждены нести более высокие рас-

ходы на энергию и сырье, не имея 

при этом возможности так же по-

высить цены на бумагу. Поэтому 

удельные капитальные затраты 

становятся решающим критерием 

для вложения средств. Чтобы сни-

зить эти затраты, нам необходимо 

последовательно двигаться в на-

правлении стандартизации.  

Мы стандартизировали не только 

отдельные модули, но и типоразме-

ры машин по ширине и скорости. 

Мы уверены, что таким образом 

мы сможем предложить системы, 

которые для наших заказчиков ста-

нут синонимом максимальной эф-

фективности.

twogether: 

Стандартизация и инновация – раз-

ве одно не противоречит другому?

Курт Брандауэр: 

Нет, напротив. За счет стандарти-

зации производственных линий мы 

можем гораздо более целенаправ-

ленно осваивать наши ресурсы на 

научные исследования и разработ-

ки, чем раньше. Информация об 

опыте эксплуатации производс-

твенных линий поступает прямо в 

наши исследовательские отделы, 

которые работают над постоянным 

повышением эффективности на-

ших моделей 200-ой, 400-ой и 600-
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ой серий. Инновации требуют сис-

темного подхода, чтобы они не 

превратились в пустой звук. Кон-

цепция единой платформы позво-

лила нам создать базу для целе-

направленного внедрения иннова-

ций на благо наших заказчиков.

twogether: 

Рассмотрим пример. К типоразме-

ру 200 компания Voith относит 

стандартизированные БДМ шири-

ной 5,85 м. Вы заметили какую-то 

глобальную тенденцию к более уз-

ким машинам?

Курт Брандауэр: 

Мы видим, что тенденция «больше, 

шире, быстрее» отвечает потреб-

ностям заказчиков не на всех рын-

ках. В частности, в Индии, Юго-

Восточной Азии и Восточной Евро-

пе рынок требует более узких ма-

шин. Во-первых, там зачастую 

ограничены финансовые ресурсы, 

во-вторых, в некоторых условиях 

местный рынок не может потребить 

более 200 000 тонн бумаги в год. 

Мы посчитали эти исходные усло-

вия достаточной причиной для со-

здания типоразмера 200. Мы хотим 

иметь возможность предложить 

каждому заказчику машину, кото-

рая потребует минимальных удель-

ных капиталовложений независимо 

от того, будет ли он производить 

200 000 или 600 000 тонн в год.

twogether: 

Можете ли Вы – по просьбе заказ-

чика – все-таки построить машину, 

которая будет отличаться от стан-

дарта и производить, например, га-

зетную бумагу шириной 6 м со ско-

ростью 2000 м/мин? 

Курт Брандауэр: 

Конечно, мы можем строить маши-

ны, которые отличаются от наших 

стандартов. Но мы считаем, что, по-

купая БДМ 200, 400 или 600, наш за-

казчик получает оптимальную маши-

ну с точки зрения эффективности и 

инвестиционных затрат. Нестандарт-

ные решения в принципе возможны, 

но, как правило, более дороги. 

twogether: 

Во многих отраслях существует 

практика, когда наряду с основной 

номенклатурой оборудования пос-

тавщики выпускают более дешевое 

и менее производительное обору-

дование под другой торговой мар-

кой. Что думает компания Voith о 

такой политике?

Курт Брандауэр: 

Мы сознательно приняли решение 

не идти таким путем. Все наши 

заказчики получают  производс-

твенные линии, отвечающие вы-

сочайшим стандартам качества. 

Имя компании Voith гарантирует 

исключительное качество и на-

дежность наших машин. Незави-

симо от того, приобретает ли за-

казчик БДМ для производства га-

зетной бумаги типа NP 200 или 

NP 600, он может рассчитывать 

на одинаково высокое качество – 

как наших машин и систем, так и 

готовой продукции. Мы не допус-

каем компромиссов в области ка-

чества.
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